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Netzwerk fiir profitable Kontakte;
denn nur Kontakte schaffen Kontrakte.

UND WACHSTUM

Neue Markte. Neue Wege. Neue Chancen:

Vertrieb zwischen Wandel und Wachstum

Die Mérkte in Deutschland sind in Bewegung: Etablierte Branchen stehen unter Druck, gewohnte
Absatzwege verandern sich und vielerorts greifen bewahrte Methoden nicht mehr. Zugleich eréffnet gerade
dieser Wandel neue Chancen — fur Unternehmen, die die Signale frih erkennen, Losungen finden, neue
Ideen etablieren und den Mut haben, neue Wege zu gehen.

Beim diesjahrigen Vertriebsmeeting berichten Referenten aus unterschiedlichen Branchen, wie sie

auf herausfordernde Mérkte reagieren — und welche Rolle der Vertrieb dabei spielt: Mit neuen Ideen,
angepassten Strategien und der Bereitschaft, eingefahrene Wege zu verlassen. Freuen Sie sich auf
Erfolgsrezepte aus dem Mittelstand — praxisnah, ehrlich und direkt Ubertragbar auf Ihren eigenen Alltag.

Im Anschluss an die Vortrage vertiefen wir das Thema wie gewohnt in einer Podiumsdiskussion, bei der alle
Teilnehmerinnen und Teilnehmer herzlich eingeladen sind, aktiv mitzudiskutieren.

Programm:
17:30 Uhr BegriiBung
Stefan Doderer, Vorstand Sparkasse Rosenheim-Bad Aibling
17:40 Uhr GruBworte der TH Rosenheim
Prof. Dr. h.c. Heinrich Kdster, Prasident
Prof. Dr. Brigitte Kdlzer, Prof. Dr. Eckhard Lachmann
18:00 Uhr Key Notes
Marco Verhasselt und Julian Schulz, Schattdecor SE
Nadine Bischof und Christian Hofling, Werbemax
Tim Schwertner, Bauer-Gruppe
19:30 Uhr Podiumsdiskussion
Moderation: Prof. Dr. Brigitte Kélzer und Prof. Dr. Eckhard Lachmann
20:00 Uhr Schlusswort und Verabschiedung
Markus HUbsch, Thomas Federkiel
20:15 Uhr Get-together bei Imbiss und Getranken im Festsaal der Sparkasse

Fiir die Unterstiitzung danken wir

unseren Premium-Partnern: AGENDA, FEDERKIEL&FRIENDS, PRECHTL, SPARKASSE
unseren Sponsoren ARTCODIX, WERBEMAX

unseren Unterstltzern BORA, NEEYO (vormals Formware), SEO-Kuche

Wir freuen uns auf lhre Teilnahme, die vielfaltigen Gesprachsmaoglichkeiten und einen interessanten Abend
mit vielen Anregungen.

Ihr Team des Rosenheimer Vertriebsmeetings

Thomas Federkiel
Prof. Dr. Eckhard Lachmann

Prof. Dr. Brigitte Kélzer
Markus Hiibsch

Technische

Hochschul
Rosenheim

Einladung 11. Rosenheimer Vertriebsmeeting

NEUE MARKTE. NEUE WEGE. NEUE
CHANCEN: VERTRIEB ZWISCHEN WANDEL

29. Oktober 2026, 17:30 Uhr
Sparkassen-Hochhaus Rosenheim

Keynote Speaker:

Schattdecor SE
Marco Verhasselt
Leiter Vertrieb DACH,
BeNelLux

Julian Schulz
Head of Sales Foil

Werbemax

Christian Hofling
Geschéftsflhrer

Nadine Bischof
Head of Sales

Bauer Gruppe

Tim Schwertner
Chief Commercial Officer

Anmeldung

bis 22. Oktober 2026 auf
C? www.rosenheimer-vertriebsmeeting.de

Teilnahmebeitrag

30,- € (all inclusive)

5,- € (all inclusive) fur eingeschriebene
Studierende der TH Rosenheim

Tagungsort

Veranstaltungssaal im 11. Stock des
Sparkassen-Hochhauses, Eingang BrixstraBe,
83022 Rosenheim

Parkmaoglichkeiten:

Parkhaus P1, TG P2 KUKO

Kontakt
info@rosenheimer-vertriebsmeeting.de
Tel.: 0151 53676379


http://www.rosenheimer-vertriebsmeeting.de

